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Innova per adaptar el
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Que haig de fer?

Genero idees
analitzant el
mercat
COVID-19

Autodiagnosi

capacitats,
recursos i mercat

Ampliem/adaptem
capacitats, recursos
per adaptar-nos
al mercat/
producte/servei

Defineixo qui s6n
els meus clients i
empatitzo amb
ells

@thinquery

Crea, Innova & Creix

Creo una Enamoro
proposta de

valor als clients!
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Que haig de fer?

Etapes a seguir per refer la nostra proposta de valor

OBSERVAR

Genero idees
analitzant el
mercat
COVID-19

@thinquery

Crea, Innova & Creix

Ampliem/adaptem
capacitats, recursos
per adaptar-nos
al mercat/
producte/servei
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AUTODIAGNOSI CAPACITATS,
RECURSOS | MERCAT



@thinquery

CAPACITATS

RECURSOS MERCATS




ﬂ O @thinquery

CAPACITATS
Personals ‘.w Que sabem fer?
Que fem bé o més bé que els altres?
o Que podem fer?

e v o
Equips "'
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RECURSOS
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MERCAT

A qui venem?
A través de quins canals?
Quins productes/serveis venem?
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GENERO IDEES ANALITZANT
EL MERCAT COVID-19



z QUINES OPCIONS TENIM? @ thinquery

MERCAT ACTUAL MERCAT NOU

Entorn Covid-19

D

PRODUCTE
ACTUAL

\ [ ]

\ [}
PRODUCTE @ @
NOU

ADAPTO NOVES CAPACITATS
ADAPTO RECURSOS
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AMPLIEM/ADAPTEM CAPACITATS,
RECURSOS PER ADAPTAR-NOS
AL MERCAT/ PRODUCTE/SERVEI



Formacié

CAPACITATS Capacitat tecnica

Competéncies

Economics
RECURSQOS Socials / xarxa
Fisics / suport
(*) Clients
MERCATS Competéncia

=

EINA: Canvas adaptacio COVID-19

@thinquery
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P Quines noves
capactitats pots
desenvolupar?

©

Quines capacitats
pots compartir?

Quines capacitats
es valoren ara?

Quines capacitats
pots adaptar?

&

[}
O Tens capacitat
per gestionar un

nou projecte?

Quiins actius
tens que pots
aprofitar | quins
has d’obtenir?

Amb quines

persones pots @
===h

conectar?

Quines noves eines
et poden ajudar a
adaptar-te al
mercat?

A quina xarxa em
% puc adherir ?

Quins
col-laboracions
pots proposar i
amb qui per accedir
a nous mercat o fer
nous productes o
serveis?

Quines necessitats

/©\ g\ tindran els teus
clients actuals que
ara no tenen?

Quins productes o serveis
necessitatran els teus clients que
ara no tenen?

Quins nous productes o serveis pots desenvolupar amb les
capactitats que tens per arribar a nous clients?
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EINA: Canvas adaptacio COVID-19 - ’rtllrllqticery

i .. Com pots arribar
Quins son els Els pots agrupar @ Els has estudiat & Qui sén els teus als n:us clients?
& teus clients d’alguna manera? &7/ personalment? Com? nous competidors? '
potencials? Edat, sexe, Si ho haguessis de fer,
formacié... com ho faries? Nous canals?
(*) Clients
M E RCATS Competéncia d>
Els clients tenen algu A través de qui/com
de qui es refien i compren els @ Existeixen
, . .
I'aconsellen? Qui? productes/serveis? productes/serveis
més econdmics i/o
substitutius?
@ Pots fet alguna prova de client? /@) Quins obstacles et pots trobar per accedir al client?
77
u5”




Ampliar capacitats
Ampliar recursos XARXES SOCIALS
Ampliar mecats

MARQUETING

@thinquery
Crea, Innova & Creix

ALIANCES

LOGISTICA .
CONEIXEMENT TECNIC

CAPACITATS DIGITALS



T'acompanyem
en el teva
CREIXEMENT!

Moltes gracies!

Carme Saez
carme.saez@thinquery.com
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